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A Band Parana vai incentivar o
comeércio local com campanhas
especiais para as principais datas
comemorativas do varejo.

Para cada data sera produzido
- um video tematico de 1", com foco
em mobilizar a populacao
estimulando o consumo.

Investir em comercials
personalizados na TV para
essas datas € uma forma
estratégica de aproveitar periodos
de alta intencdao de compra,
garantindo presenca planejada e
recorrente, com mensagens criadas
para cada publico.

QUER INCENTIVAR O COMERCIO
E MOSTRAR A SUA MARCA?

VEM PRA BAND!
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Forte relevancia
comercial para
presentes afetivos,
flores, kits de
autocuidado, bebidas
especiais e moda
pedem acdes visuais
no final de abril para
aproveitar todo o
ciclo de compra.

_____@_____

10

de
Malo



A data em uma sexta
prolonga o consumo.
Perfumes, chocolates,
flores, restaurantes,
moteis e kits
romanticos se
destacam.
Embalagens praticas
e prontas para
presente aumentam a
CONVersao.
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O més inteiro respira
tradicao e, nesse
sentido, alimentos
tipicos, bebidas
quentes, roupas e
decoracao tematica
se mantém relevantes
quando ativados
desde o inicio de
junho.
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Produtos masculinos,
churrasco, moda e
bebidas premium

puxam a demanda. A
ativacao no fim de

julho garante
relevancia na disputa
por atencao.
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Excelente para
acoes de
relacionamento
como cashback,
promocoes
exclusivas e
programas de
fidelizacao.

-

15

de
setembro




Com feriado
prolongado e foco
em experiéncias, a

data incentiva

cConNsumo em
brinquedos,
vestuario,
lanchonetes e
experiéncias.
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12

de
outubro




Sem duvida, a
principal data
promocional do ano.
Planejamento
logistico, integracao

entre online e fisico
e ofertas bem
estruturadas
determinam o
desempenho.

|

%

de
outubro




Data de forte apelo
emocional. ltens
festivos, presentes,
bebidas, varejo e
decoracdo precisam
estar ativados no
Inicio de dezembro
para captar compras

antecipadas.

-

dezembro



ENTREGA
COMERCIAL

21 dias de campanha
exibicoes das O6h as 23h
Segunda a domingo

*Valores poderdo ser parcelados em atée 3X

Veiculacao

Entre em contato agora



https://api.whatsapp.com/send/?phone=5541996910158&text=Ol%C3%A1%21+Quero+saber+mais+sobre+os+an%C3%BAncios+de+dias+de+varejo%21&type=phone_number&app_absent=0
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